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»» “Chile necesita mas Luyt”

Il franc

i

que rescata

pais y encanta a los criticos

la cepa

LATERCERA Domingo 16 de enero de 2011

Llegé al Maule hace cinco ainos. Ahiproduce vinos de uvapais, una cepa antiguay de
bajo precio. Le vabien afuera, pero sus vinos no estan entiendas especializadas.

Texto: CARLA ALONSO B. Fotografia: CARLOS ALARCON D.

N antes y un después

marcd en el trabajo del

vifatero francés Louis-

Antoine Luyt (34 afios)

el famoso experto britd-

nico Tim Atkin, uno de
los wine writer mds criticos de la in-
dustrialocal. Segtin €1, los vinos de este
emprendedor del Valle del Maule, he-
chos a partir de cepa pais, son “desa-
fiantes” y, en ocasiones, “brillantes”.
“Chile necesita mds Luyt”, dijo hace
unos meses.

El efecto fue inmediato, sobre todo
anivel local, donde era practicamen-
te un desconocido. Los criticos empe-
zaron amencionarlo, a mirar mejor su
trabajo, y paso de colocar apenas 200
botellas -menos del 1% de su produc-
cién total con esta cepa- a quintupli-
car lademanda en muy poco tiempo.
El empresario originario de Borgoria,
Francia, admite que fue un “gran sal-
to” para su negocio. Sin embargo, no
se encandila con esta repentina figu-
racion, porque €él, afirma, no hace vi-
nos para especialistas.

Lo que hace distinto a Luyt -que se

instal6 en el Maule hace media déca-
da- esqueaposté por unavariedad, la
cepapais, considerada de segunda ca-
tegoria. Latrajeronlos espafioles, du-
rante la conquista, y en el ultimo siglo
pasé practicamente inadvertida. Su
precio, cinco veces inferior al de otras
uvas, lo revela: un kilo a productor
vale, en promedio, $ 80; unode caber-
net sauvignonreserva, $ 300.

Luyt vio en ella gran potencial y por
€s0 se propuso crear una linea de vi-
nos llamada “Pais de...” en la VII Re-
gion. “A esta mala cepa rustica y gro-
sera la recibo como esy la trato como
tal. Esuna variedad que combina muy
bien con mi manera no intervencio-
nista de actuar durante las fermenta-
ciones. Luego dejo la magia del vino
operar”, dice. La cepa pais pocoa poco
se haidoabriendo paso en laindustria
yyase habla de que tiene un gran po-
tencial. La vifia Miguel Torres, de he-
cho, estd preparando un espumante
nuevo a partir de ella.

Aventurero
Larelaciéon de Luyt con Chilenoestan

reciente. La primera vez que arribé al
paisfue en1998, atraido porla Carre-
tera Austral. Habia estudiado Inge-
nierfa Comercial en Parisy pertenecia
a un club de degustacién de vinos.
Aqui fue sommelier de la vifia Fran-
ciscode Aguirre, que Pisco Capel ven-
di¢ a Conchay Toro. En 2002 regreso
aFrancia, asuciudad natal, donde tra-
bajo en la empresa Louis Jadot, antes
deingresar ala Escuela de Beaune, de
donde egres6 con un titulo que le per-
mitid instalarse como agricultory em-
pezar a producir.

Perorecién en marzode 2006 hizosu
aterrizaje definitivo, junto a un socio
-Matthieu De Genevraye- quele apor-
tarfa el financiamiento para su proyec-
to. “Nosinstalamos en Curico, desarro-
llamos la empresa Clos Ouvert, con
uva proveniente de Loncomilla, San
Javier y Cauquenes. La primera pro-
duccion fue de carménére, 6.000 bo-
tellas que se vendieron integramente
en el exterior”, relata.

En 2007 opto por la cepa pais por-
quelasparras eran “increibles y none-
cesitan riego, loquela convertiaenun

cultivosustentable”. Elmodelode ne-
gocios fue encontrar parras unicas,
procesarlas casi sin intervencion y
vender el producto en el nicho de los
consumidores de vino natural. Entre
2008 y 2009 produjo 50 mil botellas,
de las cuales 4 mil botellas eran parfs,
quese vendieron en Franciay luegoen
EEUU, Inglaterra y Bélgica.

Distribucion propia
Luyt maneja nueve hectdreas que
arrienda y adquiri6 15 hectdreas adi-
cionales. Ahiproduce 30 mil botellas
de cepa pais, 15 mil de carignan, 10 mil
de carménére y cerca de 25 mil de
mezcla, quelas destina principalmen-
teaFrancia-desde ahi, a Europae In-
glaterra-, EE.UU, Espana, Suiza y Ja-
pon. También exporta a Brasil y Que-
bec. Apenas un 5% del volumen total
se queda en el mercado nacional, pero
su idea esllegara 20%, en cinco afios.
Susbotellas no estdn en tiendas espe-
cializadasy él se encarga de su distri-
bucién en Santiago.

Produce, actualmente, treslineasde
vinos: “Pais de...”, es decir, vinos he-

Los huevos
proyectos
de Luyt

Louis-Antoine Luyt esta en
pleno crecimiento: esta bus-
cando tierras para comprary
construirunabodega,planque
espera concretar este afio.
“Estoy buscando socios. He
conversado con inversionis-
tasquenosonproductoresde
vinos”,adelanta.Conello,po-
dria doblar su produccion en
dosanos. “Miobjetivo esdar-
le mas prestigio a la uva pais
paraquesegenereunmerca-
domascompetitivo”,asegura.
También esta montando una
empresa de asesoria en vino
natural, para formar a otros
productores, y desde febrero
contara con profesionales
franceses. También tiene un
proyectode pinotnoir,cercade
Osorno,de2,5hectareas, que
entraran en produccién en
2011; quiere desarrollar vinos
enlariberadelltatay delBio-
bio, donde esta ayudando a
dos productores arescatar la
cepapais.

Fuerade Chile, tiene conversa-
cionesconproductoresdeSan
Juan, Argentina,paradesarro-
llarlacepapaisyestaennego-
ciaciones conunproductorde
pisco peruano, para producir
vinos pais alsurdeLima.

CLAVES

detodolo que produce Louis-
Antoine Luyt se quedaenelmerca-

donacional,perolaideaesllegara
20%encincoafos.

chos por cepa pais y que llevan el
nombre del lugar donde estd la parce-
la; otra, cuya grafica emula los carte-
les delos antiguos microbuses en San-
tiago, destinada principalmente al
mercado nacional, y una tercera de
Clos Ouvert, que incluye a los vinos
mezcla y los carménére.

En 2009, registr6 ventas por
US$300mil, las que se redujeron drds-
ticamente a US$ 40 mil en 2010 debi-
doalterremoto. Y para este afio espe-
ra ventas por US$150.000. @

REPROGRAMA LAS DEUDAS DE TU EMPRESA CON ESTA NUEVA
GARANTIA CORFO Y EL RESPALDO DE ORIENCOOP

Para micro, pequefas o medianas empresas que necesiten reprogramar deudas
financieras, previsionales, de proveedores, tributarias e incluso con DICOM.
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* Solo para empresas con ventas anuales de hasta UF 100.000 (excluido IVA).

** Reprogramacion de deudas financieras con mora maxima de 119 dias al momento de solicitar
el crédito y otras deudas con mora mayor a 119 dias.

* Garantias CORFO de hasta un 70%.
* Hasta 180 dias de gracia para el primer pago.

* Plazo desde 12 meses y hasta 10 anos.
* Adicionalmente, puedes acceder a Capital de Trabajo. {

* Cuotas fijas (mensuales o anuales) y de acuerdo a los flujos de tu empresa.

www.oriencoop.cl - 600 200 0015

Inférmese sobre la garantia estatal de los depdsitos en su cooperativa o en wwwsbif.cl

* Crédito en pesos o en UF.
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